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Hurtownie maja coraz gorsza rentownos¢

Analiza Euler Hermes, lidera rynku ubezpieczen naleznosci handlowych, gwarancji ubezpieczeniowych i
windykacji naleznosci.

Z analiz Towarzystwa Ubezpieczen Euler Hermes wynika, ze coraz czesciej producenci
osiggaja duzg kilku-kilkunastoprocentowg — a nawet 20% rentownosé, natomiast
hurtownicy dystrybuujacy ich produkty majg rentownos¢ rzedu okoto 1% lub nawet
nizszg (i nie dotyczy to jedynie artykutow szybko rotujgcych: zywnosci lub lekéw, ale
takze np. pewnych grup materiatéw budowlanych).

Z czego to moze wynikaé? Hurtownicy, jesli nie sprzedajg czegos unikalnego, to nie pozostaje
im naprawde inny argument w rywalizacji z konkurencjg poza ceng. A rywalizowa¢ musza,
poniewaz producenci majg co roku wyzsze plany sprzedazowe i naciskajg na swoich
dystrybutoréw, aby aktywnie pomogli je realizowaé. Do tego dochodzg warunki ptatnosci — np.
w branzy ceramiki sanitarnej hurtownie sptacajg swoje zobowigzania wobec producentéw po
srednio 80 dniach — wynika z danych agregowanych przez Towarzystwo Ubezpieczen Euler
Hermes. Do tych rosnacych zatozeh sprzedazowych dostosowujg oferowane dystrybutorom
bonusy. W efekcie hurtownicy sprzedajg nierzadko po kosztach — aby zrealizowaé plan, nie
osiggajg rentownosci na dziatalnosci wilasnej, zarabiajgc jedynie na uzyskiwanym
wspomnianym bonusie od obrotu. Jest to niepokojgce, bo oznacza mate zasoby srodkow
wiasnych, niskg ptynnosc¢ finansowg i spore ryzyko jej utraty — a w efekcie upadtosci.

Zmiana trendu

W czeéci branz wyrobdéw budowlanych nastgpita zmiana trendu. W latach ubiegtych swoistym
.buforem” finansowym dla producentéw byli hurtownicy — $redni okres rotacji naleznosci
(termin pfatnosci+opdznienie w sptacie) jaki notowali od odbiorcow z branzy budowlanej byt
dtuzszy niz termin, w jakim sami pfacili producentom tych wyrobéw. Obecnie ta sytuacja ulega
zmianie — producenci musieli przejg¢ czesé kosztédw zwigzanych z dluzszym obiegiem
pienigdza, wydtuzajgc srednie terminy ptatnosci dystrybutorom o kilka dni (np. w wyrobach
elektroinstalacyjnych).

Niska moralnos¢ odbiorcow
Warto tez zwrdci¢c uwage na moralnos$é ptatniczg odbiorcow — oprocz opdznieh sktadajg sie
na nig czestotliwos¢ zdarzen windykacyjnych i upadtosci.

- Widac¢ wyraznie, iz hurtownicy sg zdyscyplinowanymi ptatnikami, sami natomiast stojg w
obliczu nienajlepszej kondycji odbiorcow koncowych branzy budowlano-instalacyjnej (np.
wyroby elektroinstalacyjne: hurtownie jako pfatnicy majg wskaznik PMI 84, natomiast ich
odbiorcy — juz tylko 51 punktow PMI) — uwaza Piotr Plawski, kierownik zespotu ds.
budownictwa w biurze oceny ryzyka w Towarzystwie Ubezpieczen Euler Hermes.

Potwierdzeniem tej nie najwyzszej moralnosci pfatniczej jest fakt istnienia duzych zobowigzan

wykraczajgcych poza wszelkie ,rozsadne” przedziaty przeterminowania — niesptacone ponad
rok: w hurcie budowlanym jest to obecnie ponad 10 min zt, a np. w hurcie materiatéw
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elektroinstalacyjnych — 37 min ztotych. W efekcie hurtownicy sami takze generujg tak
znacznie przeterminowane dtugi wobec producentow — zalegajg na ponad 30 min zt
producentom artykutéw budowlanych czy 12 min zt dostawcom zbrojen (dane — lipiec,
podstawa: analizowane naleznosci na kwote ok. 500 min zt hurtownicy materiatow
budowlanych-klienci kohAcowi; hurtownie elektroinstalacyjne — 760 min ztotych; a producenci
termoizolacji — przy monitorowanych naleznosciach na miesiecznym poziomie 270 min z
notujg obecnie niesptacone przez ponad rok naleznosci na kwote okoto 12 min ztotych).

- Obnizki cen wymusza przy okazji takze rosngca rola handlu internetowego (ktory nie dotyczy
juz wytgcznie elektroniki czy odziezy, ale takze np. materiatbw budowlanych), i jest to
niewatpliwie utrudnienie dla tradycyjnego handlu i hurtowni, ale nie gtobwna przyczyna
sygnalizowanej sytuacji — méwi Piotr Ptawski z Towarzystwa Ubezpieczen Euler Hermes.

Spada rentownos¢é

Oprocz wzrostu liczby upadtosci wszystkich hurtowni w kraju — w pierwszym potroczu do
blisko 60 (do konca sierpnia 77), problem potwierdzajg dane o rentownosci przedsiebiorstw
publikowane przez GUS. Wynika z nich, iz generalnie zmniejszyla sie liczba rentownych
podmiotéw, wynoszac w lipcu 68,3%, czyli ponad 30% podmiotéw nie osigga rentownosci ze
sprzedazy swoich produktéw, ustug towaréw i materiatow. Przy czym w wigkszosci sektorow
rentownos¢ nieznacznie poprawia sie, natomiast pogorszyta sie w budownictwie (efekt diugiej
zimy — strat z | kwartatu) i w handlu (hurcie).
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Euler Hermes jest liderem na rynku ubezpieczen nalezno$ci handlowych oraz jednym z liderow
w zakresie gwarancji ubezpieczeniowych i windykacji naleznosci. Euler Hermes zatrudnia 6 200
pracownikéw w 50 krajach. Oferuje kompleksowe ustugi w zakresie zarzgdzania nalezno$ciami.
Skonsolidowany obrét grupy Euler Hermes w 2009 roku wyniést 2,1 miliarda euro. Euler Hermes
rozwingt miedzynarodowsg sie¢ nadzoru, ktéra umozliwia analize stabilno$ci finansowej 40 milionéw
przedsiebiorstw. Grupa obejmuje swoimi gwarancjami transakcje handlowe na catym $wiecie na
kwote 700 mlid euro.

Euler Hermes, cztonek grupy AGF oraz Allianz, jest notowany na gietdzie Euronext w Paryzu.
Agencja Standard & Poor’s przyznata grupie oraz nalezgcym do niej spétkom zaleznym rating AA-.
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W Polsce grupa Euler Hermes jest obecna od 1999 roku. Towarzystwo Ubezpieczen Euler Hermes
S.A. oferuje ubezpieczenia naleznosci handlowych oraz gwarancje ubezpieczeniowe.
Jednoczesnie druga spétka dziatajgca na polskim rynku - Euler Hermes Collections Sp. z o.o.
oferuje windykacje nalezno$ci, raporty handlowe, ocene ryzyka oraz program analiz branzowych.
Ustugi doradztwa prawnego $wiadczy Euler Hermes, Mierzejewska - Kancelaria Prawna Sp. k.
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